
Attirez plus de clients : Les 10 leviers pour optimiser
votre fiche sur les annuaires touristiques

Optimiser votre visibilité et votre référencement

• Complétez 100% de votre profil pour multiplier par 4 vos chances d'être contacté par des
prospects.

• Intégrez au moins 5 photos de haute qualité pour générer un taux de clic 1,5 fois supérieur à la
moyenne.

• Utilisez des mots-clés transactionnels locaux dans votre description (ex: 'hôtel de charme
[ville]') pour améliorer votre positionnement dans les résultats internes.

• Mettez à jour régulièrement vos horaires, tarifs et services pour réduire le taux de rebond de
30%.

Renforcer la confiance et l'engagement

• Maintenez une note moyenne supérieure à 4/5, sachant que 88% des consommateurs font
autant confiance aux avis en ligne qu'aux recommandations personnelles.

• Répondez à plus de 50% de vos avis clients pour recevoir en moyenne 25% de demandes de
renseignements supplémentaires.

• Intégrez une section FAQ sur votre fiche pour répondre aux interrogations récurrentes et
convertir les indécis plus rapidement.

Maximiser le taux de conversion

• Ajoutez un bouton d'appel à l'action (CTA) spécifique comme 'Réservez maintenant' ou
'Demandez un devis' pour augmenter votre conversion de 20%.

• Intégrez une vidéo de présentation de moins de 60 secondes pour augmenter le temps de
consultation de votre fiche de 2 minutes en moyenne.

• Assurez un temps de réponse aux demandes de devis inférieur à 24 heures pour maximiser
vos chances de transformation commerciale.


